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2009年12月期の主な取り組み2009年12月期の主な取り組み

事業ドメインの拡大と経営改革の推進

CO2削減を推進する官公庁、事業会社、金融機関等へアプローチを行
い、試験導入の実施、試験導入から本採用の獲得による導入事例の積
み上げ、製造メーカーへのフィードバックによる生産サイドとの連携
、同時に販売店ルートを開拓し販売体制を整備。

介護施設・医療機関・取引先企業への試験導入の実施、試験導入から
本採用の獲得による導入事例を積み上げ、既存取引先への卸販売を展
開。

与信管理プロセスを変更し、タイムリーな情報に基づいた精緻な与信
メンテナンスを実施。与信管理・債権管理の徹底強化を遂行。

本社及び地方営業所の移転を実施し、固定費の大幅な削減を達成。本
社移転により、親会社との連携を強化し、限られた経営資源の有効活
用を実現。また、中国子会社のスリム化、配送スタイルの変遷を考慮
した運賃体系への変更、価格交渉によるコスト削減を行った。

金融商品取引法に準拠した内部統制システム構築に際して、業務プロ
セスの見直しを実施し、より効率的かつリスクヘッジされたオペレー
ションに修正。当社の強みである独自の販売管理・物流システムの精
度を高め、顧客満足向上に努めた。

第二の柱
構 築

経営改革
推 進

｢環境事業推進部｣の新設

｢LED蛍光灯｣の販売

｢除菌消臭水｣の販売

与信管理の強化

業務プロセスの最適化

コスト削減
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2009年12月期の取り組みの成果2009年12月期の取り組みの成果

〈対前年比減少〉 〈対前年比増加〉

2009年
第１四半期

第２四半期

第３四半期

第４四半期

本格的に環境関連商材の拡販を開始

ＬＥＤ蛍光灯の販売が本格稼動し利益に貢献

親会社である㈱エフティコミュニケーションズよりファシリティ関連事業を譲受け

本社及び地方営業所移転による地代家賃の削減

７８５百万円

４１９百万円

７２百万円

３１百万円

６百万円

売 上 高

（環境関連商材）

（その他商材）

販 管 費

（貸倒引当金繰入額）

（地代家賃）

（発送配達費）
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事業別の状況事業別の状況

マーキングサプライ事業で安定した収益の確保に努めるとともに、新たな取り組み
として環境関連商品の販売を強化

マ
ー
キ
ン
グ
サ
プ
ラ
イ
事
業

そ
の
他
事
業
（
国
内
子
会
社
）

そ
の
他
事
業
（
環
境
）

企業の経費削減の動きが継続するなかにあって、年後半より
回復基調となり、計画どおりの売上を確保することが出来た。

そ
の
他
事
業

（
フ
ァ
シ
リ
テ
ィ
）

そ
の
他
事
業

（
海
外
子
会
社
）

主力のバーコードプリンタの不振を、消耗品及び新規商材で
カバーし、計画どおりの売上を確保することが出来た。

ＬＥＤ照明、新衛生除菌水及びその専用噴霧
器など環境関連商材を市場へ投入した。

ファシリティ関連事業を譲受け
事業ドメインの拡大に努めた。

利益重視へ転換リスト
ラクチャリングを敢行。
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商品群別状況>>マーキングサプライ品商品群別状況>>マーキングサプライ品
<<2009年12月期レビュー
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企業業績の悪化による企業の経費削減の動きは消耗品であるトナーカートリッジへも波及し、オフィス用途での消費が抑制され、
市場全体が低調に推移するなか、モノクロ・カラーともに底固く推移した。また、比較的景気動向に左右されにくいコンシューマ向
けのインクジェットカートリッジの販売などに強みを持つ販社への卸売りを強化したことにより、インクジェットカートリッジがそ
の他の落込みをカバーし、厳しい環境のなかにあって、全体としては安定した売上を確保出来た。

※マーキングサプライ品とはトナーカートリッジ・インクジェット カートリッジを中心としたＯＡサプライ品

売 上 高
（単位：百万円）

09年度売上高実績
09年度売上高計画99％
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出展：BNS株式会社調査資料

億円 億円



Copyright(c) Hybrid Service Co., Ltd． All right reserved. 8

商品群別状況>>新商品・環境関連商品商品群別状況>>新商品・環境関連商品

新商材・新サービス

ＬＥＤ蛍光灯の商品の製造サイドの立上げの遅
れにより、大幅に計画を下回る結果となるも、
年後半から徐々にテスト導入からスタートした
納品先より本採用をいただけるようになった。

環 境 関 連商 品

平成21年5月、親会社である㈱エフティコミュニケーションズより、ファシリティ関連事業
を譲受け、事業譲受によるファシリティ関連の売上が寄与した。

除菌消臭噴霧器「クリアシャワー」・三層式不
織布マスクがラインナップに加わり、除菌消臭
噴霧器「えこる」と並行して販売。感染症対策
として親会社である㈱エフティコミュニケーシ
ョンズの新規契約ユーザーにも販売を行い、売
上、利益に貢献した。

手洗い

うがい

クリアシャワー

マスク着用

インフルエンザ対策キャンペーン
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